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“Sifar GST galak rakyat beli polisi insurans’

Cukai Barang dan Perkhidmatan
(GST) berkadar sifar dan tempoh
kelepasan cukai dijangka mem-
beri manfaat kepada pengguna
kerana mengurangkan premium
insurans, sekali gus meningkat-
kan ~1um]ah pemegang polisi.

GST berkadar sifar bermula awal
Jun lalu, menandakan tempoh ke-
lepasan cukai selama tiga bulan
sebelum Cukai Jualan dan Per-
khidmatan (SST) diperkenalkan
pada bulan September ini.

Presiden dan Ketua Pegawai Ek-
sekutif Sun Life Malaysia Takaful
Bhd, Raymond Lew, berkata kadar
sifar GST dan kelepasan cukai akan
memberi lebih banyak manfaat
kepada pengguna.

“Ia boleh menjadi insentif untuk
mendorong pengguna membeli in-
surans. Mereka patut mengambil

kesempatan ini (untuk mengambil
insurans)” katanya pada majlis
menandatangani perjanjian ban-
catakaful selama 10 tahun dengan
Al Rajhi Bank Malaysia, di Kuala
Lumpur, semalam.

Tingkat harga premium
Sebelum ini, pelaksanaan GST ter-
hadap produk insurans yang di-
kenakan cukai menyebabkan pe-
ningkatan harga premium.
Penyedia insurans perlu menge-
nakan GST untuk penyediaan per-
lindungan insurans bukan hayat,
termasuk insurans, insurans per-
ubatan dan kesihatan dan insu-
rans penvakit kritikal tertentu dan
insurans hilang upaya kekal.
Bagaimanapun, polisi insurans
hayat antara yang dikecualikan da-
ripada GST menyebabkan premi-

Raymond Lew

um dibayar pengguna tidak ter-
takluk kepada cukai itu.

Sementara itu, Sun Life dengan
kerjasama Al Rajhi, menjangkakan
memperoleh premium bertulis ka-
sar RM3.5 juta menjelang akhir
tahun ini.

Mereka me tangani perjanji-
an eksklusif bancatakaful 10 tahun
yang akan menyaksikan Sun Life
sebagai pengedar tunggal produk
dan perkhidmatan Takaful Keluar-
ga kepada 150,000 pelanggan Al
Rajhi di seluruh negara.

Pada masa sama, Sun Life dan Al
Rajhi akan memperkenalkan pro-
duk terbaru mereka, Sinar Ri‘ayah,
perlindungan terhadap kemuda-
han kredit yang diberikan oleh
bank ke pasaran.

Kedua-dua syarikat mempunyai
dua produk bersama di pasaran,
termasuk Pelan Kesihatan Sinar,
satu pelan perubatan yang mem-
beri faedah hospital dan kesihatan,
dan Sinar Baragah, pelan simpa-
nan takaful scjagat dengan tum-
puan membantu pelanggan me-
nyimpan untuk Haji serta mem-
beri perlindungan yang relevan.

Mengulas lanjut, Raymond ber-
kata, sejak memasuki industri in-
surans Malaysia pada 2013, Sun
Life menumpukan pada usaha me-
ngembangkan perniagaan teras
bancatakafulnya menerusi per-
kongsian eksklusif.

“Perkongsian dengan Al Rajhi
Bank adalah lanjutan strategi pe
ngedaran pelbagai saluran untuk
memperluas bahagian pasarannya
dalam industri takaful” katanya.
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